
Working Smarter with Buyers in Today’s Market (2010) 

October 14, 2010 1:00pm to 2:30pm in Northbrook 

This program is free to NSBAR Members and includes: 

 What should ALWAYS be included on the 1st meeting with the buyer?  (Will include the best 

letter EVER to a new buyer) 

 What is “Conditioning”, and why it’s the key to the entire sales process? (Includes an 18 point 

Conditioning checklist) 

 How to effectively use the “Interest Rate Factor” 

 How to recognize and work with the 4 basic personality types 

 How to best show property to the various personality types 

 Closing for contract with the personality types 

 Negotiating tips for a successful transaction 

 More conditioning tips after acceptance of contract; to head off potential problems 

Presented by NSBAR’s very own 

NICK SNYDER, GRI, CRB 
Agent Development Manager for Koenig & Strey Real Living 

 

     

 


